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XV Encontro Anual do Comitê do 

Setor Elétrico da ABGR 

 

 Rogerio ENG 

São Paulo, 26/Agosto/2016 
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Pauta 

Avaliação de RISCO (Visão Seguradora) 

 

Mercado Atual  

(Concessionárias de Energia Elétrica) 

 

Gerenciamento de RISCO  
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Análise de Riscos  

RISCO BOM ? 
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Risco Bom? 

Usina Hidrelétrica 600MW  

VR R$ 1.500.000.000,00 

LMI = R$ 500.000.000,00 

 

Usina Termeletrica 600MW  

VR R$ 3.000.000.000,00 

LMI = R$ 2.000.000.000,00 

 

Taxa = 0,12% Taxa = 0,65% 

Taxa = 0,22% Taxa = 0,32% 

Proteção básica 
- Turbina Protótipo 

- Recomendações para instalar 

monitor de vibração, selagem de 

cabos, alarmes na subestação e 

sala de controle 

- Aumento expressivo no valor de 

piezômetros do lado esquerdo da 

barragem  

Proteção Completa 
- Fabricantes do TG reconhecidos 

- Manutenção “em dia” 

- Recomendações simples do tipo 

melhorar o housekeeping na sala 

de controle ou formalizar os 

valores de ajustes para alarme e 

desligamento referente ao monitor 

de vibração online instalado. 

Taxa = 0,12% Taxa = 0,65% 
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Risco Bom? 
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Risco Bom? 
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Risco Bom? 

RISCO 

Probabilidade de Danos ou Perdas causadas por vulnerabilidades internas ou externas bem 
como de perdas inesperadas, as quais podem ser neutralizadas por ações preventivas. 

Percepção 

Processo pelo qual as pessoas traduzem impressões sensoriais dentro de uma coerente 
visão do mundo ao redor delas, em geral baseado em informação incompleta e não 
verificada, muitas vezes entendida como Realidade. 

PERCEPÇÃO DE RISCO 

Considera-se como sendo o julgamento subjetivo que as pessoas fazem acerca das 
características e severidade de um Risco. 
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Risco Bom? 

Risco BOM? 

Qualidade 

Prêmio Condições 
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Análise de Riscos  

Dados Básicos 

# Endereços 

# Valores em Risco 

# Lucros Cessantes (por local) 

# Coberturas 

# Sinistros (5y)  

Cenários de Perda 

# DMP & PMP  

# Compra de Energia  

(MRE, TEO, PLD...) 

# Exposição a Riscos Natureza 

# Recomendações para o Cliente 

CLAUSULADO 

# Padronizado? 

# Exclusões 

# Cláusulas Particulares 

Guideline e Contratos de 
Resseguro 

# Limitações 

# Restrições 

# Diferenças 

# Legislação 

Decisão  

do UW  ? 
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Processo de Subscrição 

Área 
Comercial 

Entrada do 
Negócio  

UW:  

Avaliação 
das 

informações 

UW:  

Análise do 
Risco e 

Precificação 

UW:  

Decisão 

Área 
Comercial: 

Negociação 

# Apetite de Risco 

# Geo-localização / Exposição a catástrofes 

# Qualificação e Quantificação do risco (visão: Gerenciamento de Risco) 

# Barragem, Manutenção de TG/TV/Caldeira, Manutenção/Operação  

# Cenários de Perda (alagamento, desmoronamento, incendio ou quebra de 
máquina em UHE?) 

# Lucros Cessantes/ Perda de Receita/ Gastos Adicionais/ PLD/ Gargalos 

# Coberturas/ Limites/ Franquias 

# Cláusulas especiais e particulares 

# Diferença entre Premio Técnico e Premio de Mercado 
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Processo de Subscrição 

 

 

 Endereços completos com os valores em risco detalhados de cada endereço para DM 

e LC (word ou excel); 

 (Preferencialmente, os valores de DM devem ser segregados por: Prédio, MMU e MMP) 

 Qualidade dos riscos quanto aos seus atributos de proteção incluindo, caso esteja 

disponível, relatório de inspeção; 

 Histórico de sinistros dos últimos 5 anos (informações sobre Data da ocorrência, descrição, causa 

fundamental, cobertura afetada, valor reclamado, valor indenizado, franquia aplicada e status de cada evento). 

 Tipo de seguro pretendido (Riscos Nomeados ou Riscos Operacionais) 

 Vigência pretendida 

 Coberturas, limites e franquias desejados 

 Questionários de LC com detalhamento. 

 Laudos técnicos, Desenhos (lay-out e Unifilar) 

Informações para Subscrição 
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Precificação 

Componentes do Premio de Seguro 

Custo do Capital 

Retorno do Investimento 

Comissão de Corretagem 

Despesas Fixas 

Despesas Variáveis 

Resseguro 

Sinistros 

- Catástrofe (CAT) 

- Grandes Perdas (LL) 

- Sinistros Frequentes 

(Attritional) 

- IBNR 

Premio Técnico  frente ao Premio de Mercado ? 
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Mercado de Seguros _ Energia Elétrica 

VISÃO SEGURADORA  

OPORTUNIDADES AMEAÇAS 

 Disponibilidade e acesso a mercados 

internacionais 

 Segurança financeira através das 

colocações via Seguradoras e/ou 

Resseguradoras 

 Desenvolvimento de novos produtos 

 Especialização em nichos de mercado 

 Seguro não deixa de ser contratado em 

Crises Econômicas 

 Expertise global  

 Forte concorrência – novos entrantes 

 Ciclo de subscrição “soft market” 

 Taxas inferiores ao ideal para o mercado 

brasileiro 

 Resultado do Mercado (sinistralidade de 

106% - Ramos RN e RO ano 2015  SUSEP) 

 Operação para Resseguro Facultativo 

 Novas regras de Solvência (mais exigência de 

capital) 

 Visão de resultados a curto prazo (Rotatividade) 
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Mercado de Seguros_ Energia Elétrica 

VISÃO SEGURADO  

OPORTUNIDADES AMEAÇAS 

 Ampla oferta de capacidade  

 Desenvolver produtos “taylor-made” para 

necessidades de cada empresa 

 Prêmios atuais estão abaixo do técnico 

 Acesso a serviços especializados de 

gerenciamento de risco, em corretoras e 

seguradoras 

 Aperfeiçoar o gerenciamento de risco 

  

 

 

 Análise da oferta deve ser Completa 

(preço não é tudo) 

 Falta de escala para uma mutualização do 

risco no Brasil 

 Seguradoras sem expertise e que não 

retem o risco 

 Poucos players para cotar 100% nas 

Licitações Publicas 

 Regulação de Sinistros mais complexa 

 Falta de rentabilidade das Seguradoras, 

com eventual fechamento de operações 

 Ausência de interesse pelo risco (resultado 

projetado para a seguradora é negativo) 
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Gerenciamento de Risco 

 Papel do Gestor de Risco (Segurado) 

 Poder decisório ? 

 Estrutura de gerenciamento com programa de controle dos riscos em operação, com 

priorização dos que possuem alta vulnerabilidade e alta severidade? 

 Recomendações são atendidas? 

 Contingencias estabelecidas? 

 Plano de inspeção próprio?  

 Teste dos sistemas de proteção? 

 Planejamento plurianual? 

 Conhecimento da linguagem “segurês”? 

 Gestão da manutenção, armazenagem,sistemas de controle e proteção, limpeza e 

conservação e atitude em geral (Elemento Humano) 

 Assegurar que a informação é de conhecimento do mercado segurador 

 Relatórios de Inspeção de Risco  

 Percentual verificado do VR total? 

 Nível de detalhamento dos sistemas protecionais? (Passivas, Ativas e Vigilancia) 

 Equipamentos principais? 

 Equipamentos Reserva? 

 Confiabilidade das informações? 

 Exposição externa conhecida e controlada (Vizinhança)? 

 Perdas devido a lucros cessantes? 
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AXA Presença Global:  150 países 

Região LATAM 
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AXA Brasil 

AXA CS dedicados à: 

 

. Mercados especializados;  

. Clientes Corporativos; 

AXA CS Seguros  
(Antiga Sul América) 

 

AXA CS Brasil e América 

Latina Resseguros S.A.  

http://www.google.com/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&source=images&cd=&cad=rja&uact=8&docid=UzyiiJranz_1UM&tbnid=D6gqPinnufa0hM:&ved=0CAUQjRw&url=http://www.mideasttime.com/axa-rating-lowered-to-hold-at-kepler-capital-markets-axahy/80255/&ei=1_m-U-PBHISCogSel4GACw&bvm=bv.70810081,d.cWc&psig=AFQjCNEEFolo8u9WEmSHAj68JUGCNDkNHQ&ust=1405111124766274
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Obrigado !!! 

Mauro CAETANO,  Property Director 

+55 11 3585- 6354 
mauro.caetano@axa-cs.com  

 

 

Rogerio ENG,  Property Superintendent 

+55 11 3585-6367 
rogerio.eng@axa-cs.com  

 

AXA Corporate Solutions 
 

 


